
ГОРОД N % № 9 (1018) % 12 марта 2013 e@gorodn.ru 8 % банки: итоги

В 2012 году корпоративные 
кредиты в Ростовской области 
подорожали на 0,6–1,4% 
годовых. Однако их стоимость, 
согласно статистике ГУ ЦБ  
по Ростовской области, ниже, 
чем в 2010 году. Тон в ценовой 
конкуренции задают банки  
с государственным участием. 
Клиентам нравится, что за них 
борются, однако условия 
кредитования подходят все 
еще далеко не всем.

Кризис заставил не только банки, но 
и компании более тщательно взве-
шивать риски. Оживление в эконо-
мике повысило интерес к кредитова-
нию. Однако занимать под любые 
проценты многие уже не готовы.
— Мы все чаще получаем пред-

ложения от банков, — говорит ди-
ректор АПО «ХозяинЪ» (производ-
ство плодоовощных консервов) 
Андрей Волков. — Однако еще не 
встретили условий кредитования, 
которые были бы удобны. Для такой 
компании, как наша, с длительным 
циклом производства и реализации 
продуктов, ставка кредита значи-
тельно выше, чем для торговых пред-
приятий.
По наблюдениям N, компаний, 

которые в развитии опираются на при-
быль и другие собственные средства, 

очень много. В минувшем году, по 
данным Ростовстата, сальдированный 
финансовый результат (прибыль минус 
убытки) крупных и средних компаний 
Ростовской области вырос на 20%, 
достигнув 46,1 млрд рублей. Меньше 
всего убыточных компаний оказалось 
в торговле (14,5%) и сельском хозяй-
стве (13,5%), а больше всего — в 
сфере распределения энергии, газа 
и воды (почти 40%).
О некотором улучшении ситуации 

с корпоративными финансами по-
мимо роста прибыли свидетельству-
ет и рост остатков на банковских 
счетах компаний Ростовской области. 
В 2012 году они выросли на 17%, в 
то время как год назад была неболь-
шая отрицательная динамика.
Помогли высокие цены на урожай, 

а также стабильный госзаказ, который 
выполняет ряд крупных предприятий: 
НЭВЗ, «Роствертол» и т. д.
Это затормозило наметившийся в 

конце 2011 года и развивавшийся 
до середины прошлого года рост 
кредитных ставок. Крупные и на-
дежные заемщики стали менее ак-
тивно выбирать объемы в рамках 
уже одобренных кредитных линий. 
При этом планы увеличения кредит-
ного портфеля у многих банков были 
и остаются амбициозными.
Началась активная работа локтя-

ми. Четвертый по масштабам бизне-

са на рынке Ростовской области, банк 
ВТБ рефинансировал в прошлом 
году кредиты сразу нескольких круп-
ных заемщиков.
— Банк заключил ряд кредитных 

сделок с такими ведущими компа-
ниями, как «Красный котельщик» и 
«ЭМАльянс», НИИПАВ, «Роствер-
тол», «ЛЕМАКС», Новочеркасский 
электровозостроительный завод, 
«ТрансМашХолдинг», — сообщил 
на пресс-конференции по итогам 
2012 года управляющий ростовско-
го филиала ВТБ Юрий Авдеев.

Улучшение финансовой ситуации у ряда крупных заемщиков снизило давление на кредитные ставки. Набирает 

обороты практика рефинансирования. проверенным заемщикам удается кредитоваться дешевле

В результате портфель филиала 
вырос на 43%, что позволило ему 
второй год подряд попасть в десятку 
банков с наибольшим приростом 
портфеля в абсолютном выражении 
(см. таблицу 1). В этой десятке в 
основном банки, которые, как пра-
вило, ведут борьбу за крупных кли-
ентов.
— На текущий момент рефинан-

сирование — это один из основных 
способов наращивания портфеля. 
Как правило, крупнейшие клиенты 
уже где-то кредитуются. Изъять из 
оборота всю сумму и самостоятельно 
погасить кредиты (в основном ин
вестиционные) технологически не-
возможно для предприятия, поэтому 
рефинансирование — реально рабо-
тающий инструмент для смены кре-
дитора, — считает управляющий 
Ростовским филиалом НОМОС-
БАНКа Игорь Нестеров.
— В 2012 году нами активно ис-

пользовались инструменты прямого 

Таблица 1. Банки — лидеры  
по размерам абсолютного прироста 
кредитного портфеля на территории  
Ростовской области по итогам 2012 г.

Банк Прирост,  
млрд руб.

Прирост,  
+%

1 (1) Юго-Западный банк 
Сбербанка России

33,2 21

2 (–) РОСБАНК* 15,2 246

3 (6) Альфа-Банк 10,3 73

4 (8) Газпромбанк 9,5 117

5 (5) Россельхозбанк 9,2 40

6 (3) ВТБ 8,3 43

7 (–) Восточный* 5,7 207

8 (2) Центр-инвест* 5,4 11,5

9 (–) Нордеа Банк 5,0 111

10 (9) ВТБ24 4,7 33

*В том числе отделения, расположенные в ЮФО .
и СКФО. В скобках указано место в аналогичной .
десятке по итогам 2011 года..
Источник: расчеты N на основе информации .
ГУ ЦБ по Ростовской области, пресс-служб банков .
ВТБ и ВТБ24.

рефинансирования либо замещения 
ссудной задолженности других бан-
ков на более выгодных для заемщи-
ка условиях, — рассказывает управ-
ляющий ростовским филиалом Рос
ЕвроБанка Сергей Свириденко. — 
Данный инструмент позволил при-
влечь на комплексное обслуживание 
новых качественных заемщиков. 
Планы ЦБ по либерализации требо-
ваний к формированию резервов по 
рефинансируемым сделкам, с одной 
стороны, позволят нам расширить 
объемы таких операций, а с другой 
— повысят и без того высокий уро-
вень конкуренции среди кредитных 
организаций.
Ужесточение конкурентной борь-

бы и ограниченный спрос привели, 
по наблюдениям N, к замедлению 
роста ставок. 
По итогам 2012 года они хотя и 

выросли на 0,6–1,4% годовых, но 
остались в большинстве на уровне 
ниже 2010 года (см. таблицу 2).

Таблица 2. Сравнение средневзвешенных ставок кредитов в рублях, выданных  
корпоративным заемщикам Ростовской области в 2010–2012 годах (% годовых)

Год/Срок До 30 дн. От 31 до 90 дн. От 91 до 180 дн. От 181 дня до 1 года От 1 года до 3 лет Свыше 3 лет

2010 7,2 11,0 12,3 11,6 12,5 13,2

2011 6,8 8,5 10,0 10,1 10,2 11,0

2012 8,7 9,8 10,7 11,2 11,1 11,4

Изм., +/– п.п.* 1,5 –1,2 –1,6 –0,4 –1,4 –1,8

*П.п. — процентные пункты.
Источник: ГУ ЦБ по Ростовской области, расчеты N.

круглый стол

— Максимальную динамику в 2012 
году показали целевые кредиты на 
формирование денежного обеспече-
ния для участников открытых аук-
ционов, проводимых госструктурами. 
Также наиболее востребованными 
были банковские гарантии, выдача 
которых неразрывно связана с ука-
занным выше кредитным продуктом. 

Рынок госзаказа дает работу банку
Такая тенденция объясняется повы-
шенной активностью госструктур на 
рынке госзаказа. Объем выданных 
банком гарантий превысил 1,0 млрд 
руб. В 2013 году наряду с перечис-
ленными продуктами будем разви-
вать новое направление — выдачу 
инвестиционных кредитов для мало-
го и среднего бизнеса в рамках со-
вместной программы с дочерней 
структурой ВЭБа — ОАО «МСП 
Банк», которая предусматривает 
кредитование сроком до 5 лет под 
процентную ставку не более 12,5%; 
при этом сумма выдаваемого креди-
та не может превышать 60 млн руб.

СЕРГЕЙ 
СВИРИДЕНКО, 
управляющий 
ростовским филиалом
РосЕвроБанка:

— Одним из основных приоритетов 
Банка Москвы является кредитование 
региональных и муниципальных пред-
приятий, финансирование инфра-
структурных проектов. Сейчас мы 
работаем над улучшением качества 
клиентского сервиса, продлением 
операционного дня, введением до-
полнительных сервисов для корпо-
ративных клиентов, развиваем дис-
танционные каналы продаж. Основ-
ными задачами в сфере взаимоотно-
шений с корпоративными клиентами 
являются реорганизация кредитного 
процесса по всем направлениям кре-
дитования, расширение продуктово-

«Работаем над улучшением качества 
клиентского сервиса»

АННА ШТАБНОВА, 
директор 
Ростовского 
филиала Банка 
Москвы:

го ряда, развитие кредитных про-
цедур. Изменения направлены на 
увеличение пропускной способности 
кредитного процесса и сокращение 
сроков принятия решений, развитие 
системы делегирования полномочий 
по принятию кредитных решений, 
улучшение взаимодействия между 
головным офисом и филиалами, стан-
дартизацию продуктового предложе-
ния, а также систематизацию под-
ходов к ценообразованию.
Кредиты для малого бизнеса рас-

считаны на индивидуальных пред-
принимателей с годовым объемом 
выручки до 300 млн рублей. Обес
печением по кредитам может вы-
ступать поручительство Гарантийно-
го фонда Ростовской области, с ко-
торым в 2012 году Ростовским фи-
лиалом ОАО «Банк Москвы» было 
подписано соглашение о сотрудни-
честве.

Рыбка ищет, где


