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Ставка по автокредитам, 
выдаваемым в Ростовской 
области, установилась  
в среднем на уровне 15–17% 
годовых. Львиную долю  
в портфелях занимают кредиты 
на покупку новых авто,  
при этом некоторые участники 
рынка не прочь укрепить 
позиции в сегменте 
подержанных автомобилей.

Крупные банки отмечают положи-
тельную динамику на региональном 
рынке автокредитов. В Юго-Западном 
банке ОАО «Сбербанк России» 
(ЮЗБ) сообщают, что в I квартале 
банк выдал в Ростовской области 
991 автокредит на сумму 493 млн 
рублей. Банк не уточняет динамику 
роста на территории области, от-
мечая, что в целом по ЮЗБ объем 
выдачи вырос на 10% по сравнению 
с I кварталом 2012 года. С 1 марта 
ЮЗБ снизил процентные ставки по 
автокредитованию на 1 п.п.

Один из ближайших конкурентов 
ЮЗБ — банк ВТБ24 — выдал за это 
же время 650 кредитов на общую 
сумму 350 млн рублей (рост относи-
тельно аналогичного периода про-
шлого года составил 52%: в 2012-м 
было выдано 429 кредитов на сумму 
230 млн руб.).

Доля коммерческого транспорта 
в кредитном портфеле, по словам 
управляющего ростовским операци-
онным офисом ВТБ24 Евгении Вла-
совой, составляет 3,4% (свыше 67 
млн рублей). Наиболее продаваемые 
марки по этой программе: «Газ», 
Hyundai HD, Fiat Dukato.

В целом банки неохотно говорят 
о динамике выдач. Начало года было 
вроде бы обнадеживающим. Однако 
по итогам 4 месяцев российский ав-
торынок, согласно подсчетам Ассо-
циации европейского бизнеса, со-
кратился на 2%, до 862298 автомо-
билей. Аналитики «Автостата» про-
гнозируют, что «рынок вряд ли до-
стигнет рекордных показателей 
первой половины 2012 года».

Директор сети операционных офи-
сов по Ростовской области ЗАО 
«Райффайзенбанк» Юрий Романен-
ко говорит, что рост автокредитова-
ния в банке стимулирует упрощенная 
процедура выдачи, которая позво-
ляет определить кредитоспособность 
заемщика в автосалоне. На упро-
щенную процедуру кредитования 
делают ставку и в других банках. 
Так, в РОСБАНКЕ, который обновил 
линейку автокредитов в феврале ны-
нешнего года, предлагают оформить 
автокредит по двум документам без 
первоначального взноса и поручи-
тельств, банк обязуется принять ре-
шение по заявке в течение часа. 
Ранее в банке действовали требова-
ния о поручительстве второго супру-
га либо о предъявлении нотариаль-
ного согласия второго супруга при 
оформлении автокредита на сумму 
свыше 600 тысяч рублей. Отменено 
и требование о регистрации клиента 
в регионе оформления кредита. 
Появилась возможность кредитова-
ния некоммерческих автомобилей 
категории С.

Обновляют линейку автокредитов 
и другие банки. С начала года Рос-
сельхозбанк предоставил частным 

клиентам возможность приобрести 
в кредит не только легковой, но и 
грузовой автотранспорт, как новый, 
так и подержанный.

Для юрлиц ставка по автокредитам 
в большинстве банков выше, чем для 
физлиц, примерно на 2 п.п.

Во всех опрошенных банках око-
ло 90% кредитов выдаются на по-
купку новых авто. В отношении при-
обретаемых подержанных автомо-
билей действуют ограничения по 
минимальной цене и максимальному 

Автокредитное удобрение. Банки смягчили условия  

по автокредитам, чтобы поддержать динамику выдач

возрасту. Так, РосЕвроБанк креди-
тует покупку б/у автомобиля, если его 
стоимость составляет не менее 500 
тыс. рублей, а возраст — не более 5 
лет на момент окончания кредита. В 
РОСБАНКЕ максимальная сумма 
для кредитов на новые автомобили 
составляет 5 млн рублей, а на подер
жанные — 3 млн рублей.

— Рынок подержанных автомо-
билей представляется нам достаточ-
но перспективным направлением, 
— делится директор регионального 

центра «Южный» ЗАО «Райффай-
зенбанк» Дмитрий Шахметов. — В 
последнее время мы начали активнее 
развивать это направление и уже 
предлагаем клиентам воспользовать-
ся программой «Автоэкспресс», в 
рамках которой автомобиль может 
быть приобретен как у официального, 
так и у неофициального дилера.

Условия по автокредитам, предо-
ставленные участниками обзора, 
представлены в таблице. 

Денис Вакула

Коллаж Владимира Подколзина.

Основные параметры автокредитов, выдаваемых в Ростове-на-Дону

Банк Новые или подер
жанные авто

Ставка,  
% годовых

Сроки,  
лет

Основные условия кредитования

ВТБ24 Новые 11–19 3–5 Возможность оформления автомобиля на второго 
супруга или поручителя. Рассмотрение заявки за 1 
час с возможностью оформления кредита в день при-
нятия решения

Подержанные 13–20

Райффайзен-
банк

Новые 9,9–20 1–7 –

Подержанные 17,4–23,9 1–5

РосЕвроБанк Новые 11,5–13,4 1–5 Первоначальный взнос – от 10%. Страхование каско 
и ОСАГО обязательно. По желанию клиента страхов-
ки могут быть включены в сумму кредита

Подержанные 12–13,9 Первоначальный взнос – от 20%. Страхование каско 
и ОСАГО обязательно. По желанию клиента страхов-
ки могут быть включены в сумму кредита

Россельхоз-
банк

Новые 13–15,5 3–5 Max сумма кредита – до 3 млн рублей. Первоначаль-
ный взнос – от 10%, срок кредита — до 5 лет

Подержанные 13,5–16,5 Max сумма кредита – до 3 млн рублей. Первоначаль-
ный взнос – от 20%

Источник: данные предоставлены банками.

условия автокредитования

круглый стол

— К концу прошлого года общая 
площадь возводимых объектов мно-
гоэтажного жилищного строительства 
в Ростове-на-Дону составила около 
1 млн кв. м, совокупная жилая пло-
щадь — 817 тыс. кв. м. В структуре 
объема возводимой многоэтажной 
жилой недвижимости преобладают 
экономичный и средний классы, доля 
которых составляет 48% (391,2 тыс. 
кв. м) и 35% (262,4 тыс. кв. м) со-
ответственно. В ростовском эконом-
классе основная доля приходится на 
проекты комплексного освоения тер-
ритории — 229,5 тыс. кв. м, или 59% 
от общего объема новостроек эко-
номкласса. Среди них можно назвать 

такие объекты, как Западные Во-
рота, НОРД-10, «Три сквера», жилой 
комплекс на ул. Извилистой, а также 
ЖК «Красные ворота», строительство 
которого началось во II квартале 
2012 года. Бизнес- и элитный клас-
сы занимают значительно меньшие 
доли в общем объеме возводимых 
новостроек: 13% (109,3 тыс. кв. м) 
и 4% (33,3 тыс. кв. м) соответствен-
но. В ростовском экономклассе сред-
няя стоимость 1 кв. м составляет 
42890 рублей, в среднем классе — 
50630 рублей, в бизнес-классе — 
60920 рублей и элитном классе — 
108090 рублей. По итогам 2012 
года все классы продемонстрирова-
ли рост цен, главным основанием 
которого стало активное восстанов-
ление спроса во всех сегментах жи-
лой недвижимости. В текущем году 
кардинального роста нового строи-
тельства, который мог бы приоста-
новить дальнейшее повышение цен, 
не предвидится.

Все классы жилья дорожают
СЕРГЕЙ 
БОНДАРЕНКО, 
управляющий 
филиалом АКБ 
«ФОРА-БАНК»  
в Ростове-на-Дону:

Покупай по-новому с кредитной 
картой Банка Москвы
В эпоху тотальной нехватки 
времени получение кредитных 
средств посредством 
пластиковой карты становится 
чрезвычайно удобным, вряд ли 
кого-то нужно убеждать в этом. 
Новая линейка кредитных карт 
Банка Москвы стала заметным 
явлением на рынке банковских 
услуг. О преимуществах нового 
продукта рассказывает Анна 
Штабнова, директор 
Ростовского филиала Банка 
Москвы.

— Для начала отмечу, что банк впер-
вые представляет кредитные карты 
сразу 3 тарифных планов.

Тарифный план «Низкий про-
цент» разработан для активных 
пользователей кредитными картами, 
включает в себя низкую процентную 
ставку и бесплатное обслуживание 
в течение первого года.

Тарифный план «Карта +» рас-
считан на клиентов, обратившихся 
за получением любого банковского 
продукта — кредита или вклада. 
Карта оформляется в течение не-
скольких минут и без дополнительных 
документов.

Тарифный план «Отличные на-
личные» подойдет тем, кому нужны 
наличные «здесь и сейчас». Уникаль-
ное преимущество этого плана — воз-
можность снять полную сумму кре-
дитного лимита без комиссий. После 
полного погашения суммы на карте 
возобновляется кредитный лимит, при-
чем по более выгодной процентной 
ставке. Возобновляемый лимит по-
зволит всегда иметь резерв денежных 
средств в своем кошельке.

Но это еще не все: для всех та-
рифных планов ежемесячный платеж 
— всего 5% от потраченной суммы, 
действует отсрочка платежа до 6 
дней, а также бесплатно предостав-
ляются услуги SMS-информирования 
и Web-банкинга.
— Что нового может предложить 
Банк Москвы помимо разделения 
карт по тарифам?

— Достоинств немало: процент-
ная ставка одна из самых низких 
— от 19,9% годовых, 50 дней льгот-
ного периода кредитования, бес-
платный первый год обслуживания 
для карт Classic и Standard, скидка 
50% для карт Gold.
— Что означает льготный период 
кредитования по карте?

— В течение 50 дней действует 
льготный период кредитования — это 
отрезок времени, в который вы мо-
жете пользоваться деньгами на кар-
те совершенно бесплатно, то есть 
проценты не начисляются. Пример: 
дата начала льготного периода Банка 
Москвы — 1-е число каждого месяца: 
если 6 мая вы оплатили покупки сво-
ей кредитной картой и до 20 июня 
полностью гасите задолженность, то 
предоставленный кредит будет бес-

процентным. Вы будто просто взяли 
в долг у банка без процентов.

Причем у нас в банке льготный 
период распространяется не только 
на безналичные операции — покуп-
ки в магазине, сети интернет, но и 
действует на снятие наличных.
— Вы сказали, что первый год 
обслуживания карт Classic и 
Standard бесплатный, а далее?

— Можно сделать так, что и вто-
рой год будет абсолютно бесплатным. 
Для этого владельцам карт Classic и 
Standard достаточно тратить более 
5900 рублей, а карт Gold — свыше 
16700 рублей в месяц.

При разработке новой линейки 
кредитных карт мы постарались 
учесть все возможные пожелания 
клиентов. И клиенты это оценили, об 
этом свидетельствуют первые итоги 
работы специалистов розничного 
бизнеса нашего филиала. Все боль-
ше желающих покупать по-новому с 
кредитной картой Банка Москвы.

ОАО «Банк Москвы»
Ростов-на-Дону, ул. Большая Садовая, 
д. 27/47.
Тел.: (863) 227-15-25, 227-14-82; 
www.bm.ru.
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