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Банки Ростовской области. По состоянию на 01.07.2013 (тыс. руб.)

Банк Капитал Изм., 
+ %

Активы Изм., 
+ %

Кредиты Изм., 
+ %

Привл.  
ср-ва*

Изм., 
+ %

Вклады 
населения

Изм., 
+ %

Дон-Тексбанк 268 998 –0,2 1 522 654 1,4 708 176 –6,0 636 432 0,6 636 432 4,8

Донинвест 545 267 –10,3 3 862 065 –33,6 2 377 406 0,1 2 209 409 –0,6 1 928 909 –3,5

Донкомбанк 503 347 –0,9 5 100 052 –13,0 3 463 786 9,7 2 341 088 –4,3 1 952 402 8,4

Донхлеббанк 276 893 12,9 2 321 401 –1,8 1 209 520 –0,4 1 001 807 –1,6 999 807 1,7

Земкомбанк 575 521 3,6 2 318 092 –67,2 988 765 6,0 564 962 6,8 505 262 8,2

Капиталбанк 277 811 –12,6 1 642 963 12,9 747 139 30,6 978 750 12,9 876 250 14,6

Кредэксбанк 442 526 6,6 2 264 615 –14,5 1 272 012 –3,4 810 283 –10,2 601 419 –8,9

Максимум 288 403 –0,3 708 407 –2,1 178 015 7,4 36 193 –3,4 36 193 –3,4

Ростовский 
Универсальный

201 183 –7,5 832 701 –18,3 435 597 24,9 332 668 62,4 331 027 87,9

РостФинанс 199 846 1,3 641 411 –43,0 335 850 33,5 138 284 5,6 138 284 5,8

Русский Нацио-
нальный Банк

337 732 –0,1 2 850 371 61,3 1 949 417 53,9 1 864 013 82,3 158 117 –42,6

Сельмашбанк 261 158 2,6 1 233 339 –21,5 729 248 15,2 382 286 7,0 192 036 –1,8

Стелла-Банк 263 543 –5,3 2 788 002 –16,4 1 258 441 –3,6 981 037 0,5 877 737 6,0

Таганрогбанк 210 920 15,4 485 057 13,8 259 246 16,5 135 115 0,9 85 115 1,5

Центр-инвест 8 720 318 11,2 102 192 577 7,1 62 404 088 18,2 45 058 444 15,8 34 862 412 8,8

Южный Регио-
нальный Банк

257 717 0,9 448 073 –29,2 348 786 –3,2 29 311 –15,8 19 111 –22,3

Итого 13 631 183 6,8 131 211 780 –0,9 78 665 492 16,1 57 500 082 14,0 44 200 513 7,5

Примечания. Изменение всех показателей дано в сравнении с данными на 01.01.2013. *Депозиты,  
кредиты и прочие привлеченные средства. Знак «–» в графах «Изм.» означает, что показатели банка  
уменьшились на указанное в графе количество %. 
Источник: ГУ ЦБ по Ростовской области, расчеты N.

В сентябре 2013 года ГЕНБАНК 
отмечает свой юбилей. За 20 
лет существования банка 
многое изменилось и на 
банковском рынке, и внутри 
кредитной организации. 
Произошла реорганизация 
банка, смена бизнес-модели, 
появились новые программы, 
продукты, партнеры. Банк 
преодолел 2 крупных кризиса, 
собрал отличную команду 
сотрудников. При этом одно 
из основных направлений его 
деятельности осталось 
неизменным. О кредитовании 
малого и среднего бизнеса, 
уникальных условиях, 
эксклюзивных предложениях, 
конкуренции на рынке 
рассказал Управляющий 
филиалом ЗАО «ГЕНБАНК» 
в Ростове-на-Дону Владислав 
Иванович Клименко.

— Для российского банка 20 лет 
— очень знаменательная дата, 
учитывая особенности нацио-
нального банковского рынка. В 
связи с этим возникает вопрос: 
как удалось такому достаточно 
небольшому банку, как ГЕН-
БАНК, сохранить и улучшить 
свои позиции?

— Действительно, для нас это со-
бытие особенно значимое. На про-
тяжении 20 лет ГЕНБАНК уверенно 
наращивает объемы собственного 
капитала и работающих активов, 
которые сегодня составляют более 
10,4 млрд рублей, увеличивает чис-
ло постоянных клиентов, расширяет 
спектр банковских услуг, повышает 
качество банковских продуктов, обе-
спечивает высокую надежность. В 
июне текущего года банк перешел в 
статус акционерного банка. В дека-
бре независимое рейтинговое агент-
ство «Эксперт РА» подтвердило 
рейтинг кредитоспособности ГЕН-
БАНКа на уровне А. Все это благо-
приятно отразилось на деятельности 
банка, и как следствие мы получили 
большое доверие клиентов, призна-
ние высокого профессионализма и 
компетентности со стороны партне-
ров.
— Какие продукты сегодня наи-
более востребованы у ваших 
клиентов?

— Неизменным приоритетом для 
нас и наиболее востребованной яв-
ляется продуктовая линейка кредитов 
для предприятий и организаций 
малого и среднего бизнеса.

Особенно востребованным явля-
ется продукт «ГенИнвест», предус
матривающий предоставление де-
нежных средств на срок до 5 лет с 
установлением более чем конкурен-
тоспособной процентной ставки на 
различные цели: покупку основных 
средств (оборудования, автотранс
порта и др.), недвижимости, осу
ществление ремонта и реконструкции. 
Кроме того, активно развивается 
кредитование строительных компа-
ний, целью которых является строи-
тельство жилых многоквартирных 
домов по программе АИЖК «Сти-
мул». Участие в этой программе по-
зволяет существенно минимизировать 
риски, связанные со строительством, 
и обеспечить успешное завершение 
строительного проекта.

На сегодняшний день мы распола-
гаем уникальными возможностями 
предоставления кредитов. Наши про-
граммы разработаны с учетом ры-
ночных условий с целью удовлетво-
рения интересов всех категорий 
клиентов из самых разных отраслей 
экономики.
— Насколько остро сейчас стоит 
вопрос конкуренции за клиента 
в сегменте МСБ? Расскажите о 
наиболее важных параметрах 
предоставления данного продук-
та: какие максимальный срок и 
максимальная сумма кредита 
для МСБ?

— Конкуренция на рынке усили-
вается, и с течением времени она 
будет только расти. Это нормальная 

ситуация: для того и существуют кон-
куренты, чтобы не стоять на месте, 
двигаться вперед. Мы предлагаем 
достаточно интересные и выгодные 
условия, так, например, максималь-
ный срок предоставления кредита в 
ГЕНБАНКе составляет 5 лет, сумма 
кредита — до 60 млн рублей. В свою 
очередь хочу отметить, что мы суще-
ственно сократили сроки рассмотре-
ния кредитных заявок, ведь зачастую 
именно этот фактор является для 
клиента решающим при принятии 
решения о получении кредита в кон-
кретном банке.
— В начале беседы Вы сказали 
об уникальности возможностей 
предоставления кредитов ГЕН-
БАНКом. Расскажите поподроб-
нее, в чем эксклюзивность Ваших 
предложений и программ, ведь 
не секрет, что вопрос конкурен-
ции за клиента сейчас особенно 
остро стоит в сегменте МСБ.

— Уникальность наших предло-
жений для представителей МСБ за-
ключается в индивидуальном и ком-
плексном подходе к клиенту вне 
зависимости от объема предостав-
ляемых средств. Это позволяет в 
полной мере учесть потребности на-
шего заемщика и установить с ним 
крепкие партнерские отношения. 
Кроме того, мы все время обновляем 
нашу продуктовую линейку, что по-
зволяет нам предлагать нашим парт
нерам полный спектр услуг по обслу-
живанию. Среди сопровождающих 
продуктов банка можно выделить 
различные варианты зарплатных про-
ектов, в прошлом месяце у нас появи-
лась линейка депозитов для корпо-
ративных клиентов, кроме этого у 
нас выгодные условия по расчетно-
кассовому обслуживанию. Мы по-
стоянно стараемся разрабатывать 
для наших партнеров новые и инте-
ресные предложения. Именно это и 
позволяет нам все время развивать-
ся и достигать новых вершин.

ГЕНБАНК для МСБ

Ростов-на-Дону, ул. Пушкинская, 94; 
тел.: (863) 2-999-333, 2-999-799, 
www.genbank.ru.
Генеральная лицензия ЦБ РФ 2490. 

	 На правах рекламы

СЕРГЕЙ СМИРНОВ, 
заместитель 
руководителя 
департамента  
по работе  
с корпоративными 
клиентами банка 
«Центр-инвест»:

— Максимальными темпами в теку-
щем году растет розничное кредито-
вание, заметно опережая темпы при-
роста корпоративного портфеля. 
Остальные отрасли не показали ка
кой-то необычной активности. 17906 
кредитов для населения юга России 
на сумму 7,2 миллиарда рублей вы-
дал банк «Центр-инвест» за первые 
6 месяцев 2013 года.

круглый стол

местные банки

— Наибольшую динамику в первом 
полугодии показали компании про-
изводственной, инновационной и 
строительной отраслей.

В первом полугодии в Ростовской 
области мы реализовали ряд про-
ектов с такими крупнейшими компа-
ниями федерального значения, как 

ЮРИЙ АВДЕЕВ, 
управляющий 
ростовским 
филиалом  
Банка ВТБ:

«Красный котельщик» и «ЭМА-
льянс». Профинансировали строи-
тельство нового фитнес-клуба пре
миум-класса World Class, который 
скоро появится в центре Ростова, а 
также автосалона «Лэнд Ровер» и 
«Ягуар». Кроме того, осуществляют-
ся выдачи средств на финансирова-
ние строительства гостиницы She
raton в Ростове-на-Дону в рамках 
ранее заключенного кредитного со-
глашения.

В 2013 году мы продолжили со-
трудничество с государственными 
органами власти, выиграв тендер и 
открыв впоследствии кредитную ли-
нию на финансирование бюджета 
Таганрога.

крупнейшие банки

Десятка крупнейших банков-кредиторов Ростовской области на 01.07.2013 (кредитный портфель), млрд руб.

Примечания. В скобках указано место в аналогичной десятке по итогам 2012 г.  

*С учетом деятельности подразделений на юге России.

Источник: ГУ ЦБ по Ростовской области, пресс-служба банка ВТБ24, расчеты N.

— Кредитование предприятий мало-
го и среднего бизнеса для многих 
банков сейчас является приоритет-
ным, так как оно более доходно по 
сравнению с корпоративным креди-
тованием.

В настоящее время многие бан-
ки меняют условия кредитования, 
чтобы сделать их конкурентоспособ-
ными, предлагают комплексные 

ТАТЬЯНА 
МАЛАХОВА, 
директор филиала 
«Ростовский» АКБ 
«Инвестбанк»:

услуги, снижают комиссионные до-
ходы, увеличивают объемы безза-
логовых кредитов и т. д. 

Клиентов хватит на всех, ведь 
одновременно на рынке присутству-
ют и крупные банки, у которых ранее 
приоритет был в кредитовании кор-
поративных клиентов, и средние, 
которые изначально кредитовали 
предприятия малого и среднего биз-
неса, и организации микрофинанси-
рования, которые предлагают до-
рогие деньги. Тем не менее все кре-
дитные организации показали рост 
кредитования предприятий малого 
и среднего бизнеса в I полугодии. 
Потребительское кредитование, ко-
торое в прошлом году было лидером, 
значительно снизило темпы роста в 
этом году.
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Юго�Западный банк Сбербанка России
Центр�инвест*
ВТБ24
ТРАСТ
Восточный*
Москомприватбанк
ОТП Банк
Газпромбанк
Россельхозбанк
ТрансКредитБанк
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203,54
62,40
38,78
22,89
22,10
15,70
13,47
9,86
9,80
9,54

Юго�Западный банк Сбербанка России
Центр�инвест*
Россельхозбанк
ВТБ
РОСБАНК*
Газпромбанк
ЮниКредит Банк
НОМОС�БАНК
Восточный*
ГЛОБЭКСБАНК

Десятка крупнейших банков по объему вкладов, привлеченных от жителей Ростовской области, на 01.07.2013, млрд руб.

Наибольшую динамику показали 
компании производственной, 
инновационной и строительной отраслей

«Банки меняют условия  
кредитования, чтобы сделать  
их конкурентоспособными»

«Максимальными темпами растет 
розничное кредитование»


