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Максимальные ставки по депозитам для частных лиц в банках, которые наиболее активны на рынке вкладов Ростовской  
области, по состоянию на 26 ноября 2013 г. (неизменяемые условия для стандартных депозитов на сумму не выше 700 тыс. руб. 

на срок от 1 года и выше)

Банк В рублях, % годовых В долларах США, % годовых В евро, % годовых

РОСБАНК 11,7 – капитализация % каждые 6 месяцев, на 3 
года, без пополн.

5,75 – капитализация % каждые 6 месяцев, на 3 
года, без пополн.

4,75 – капитализация % каждые 6 месяцев, на 3 
года, без пополн.

ТРАСТ 11 – % в конце срока, на 733–1096 дн., пополн. 4,1 – % в конце срока, на 181–545 дн., пополн. 3,6 – % в конце срока, на 366–545 дн., пополн.

Россельхозбанк 10,55 – % в конце срока, на 1460 дн., без пополн. 3,75 – % в конце срока, на 1460 дн., без пополн. 3,75 – % в конце срока, на 1460 дн., без пополн.

ТУСАРБАНК 10,55 – ежемес. выплата %, на 366 дн., пополн. 5,65 – ежемес. выплата %, на 366 дн., пополн. 5,65 – ежемес. выплата %, на 366 дн., пополн.

ФОНДСЕРВИСБАНК 10,5 – % в конце срока, на 365 дн., пополн. 6 – % в конце срока, на 365 дн., пополн. 6 – % в конце срока, на 365 дн., пополн.

Русславбанк 9,95 – ежемес. капитализация %, на 3 года, пополн.  

Московский  
Индустриальный банк

9,5 – ежегод. капитализация %, на 1095 дн., пополн. 3,8 – ежемес. капитализация %, на 1 год, пополн. 3,5 – % в конце срока, на 1 год, без пополн.

РОССИЙСКИЙ  
КАПИТАЛ

9,5 – ежемес. капитализация %, на 1100 дн., по-
полн.

4,75 – ежемес. капитализация %, на 1100 дн., 
пополн.

2,5 – ежемес. капитализация %, на 750 дн., по-
полн.

Москомприватбанк 9,5 – ежемес. выплата %, на 1 год, пополн. 5,5 – ежемес. выплата %, на 1 год, пополн. 4 – ежемес. выплата %, на 1 год, пополн.

Юниаструм Банк 9,25 – % в конце срока, на 2 года, без пополн. 3,25 – % в конце срока, на 1 год, без пополн. 3,25 – % в конце срока, на 1 год, без пополн.

ОТП Банк 9 – % в конце срока, на 732 дня, пополн. 3,25 – % в конце срока, на 732 дня, пополн. 3 – % в конце срока, на 732 дня, пополн.

РГС Банк 9 – % в конце срока, на 1080 дн., без пополн. 4 – % в конце срока, на 1080 дн., без пополн. 3,25 – % в конце срока, на 1080 дн., без пополн.

Балтийский Банк 8,9 – % в конце срока, на 740 дн., без пополн. 4 – % в конце срока, на 740 дн., без пополн. 4 – % в конце срока, на 740 дн., без пополн.

Связь-Банк 8,8 – ежемес. капитализация %, на 5 лет, пополн. 2,8 – % в конце срока, на 367 дн., без пополн. 2,8 – % в конце срока, на 367 дн., без пополн.

МТС-Банк 8,75 – % в конце срока, на 550 дн., без пополн. 2,65 – % в конце срока, на 1 год, без пополн. 1,2 – % в конце срока, на 1 год, без пополн.

Донкомбанк 8,5 – ежеквартальная выплата %, на 1 год, с по-
полнением

4 – % в конце срока, на 1,5 года, пополн. 4 – % в конце срока, на 1,5 года, пополн.

Центр-инвест 8,3 – ежемес. выплата %, на 1 год, без пополн. 3,5 – % в конце срока, на 1 год, без пополн. 3,1 – % в конце срока, на 1 год, без пополн.

Банк Москвы 6,85 – ежемес. капитализация %, на 366–1095 
дн., без пополн.

2,05 – ежемес. капитализация %, на 731–1095 
дн., без пополн.

1,35 – ежемес. капитализация %, на 731–1095 
дн., без пополн.

Юго-Западный банк 
Сбербанка России

6,65 – ежемес. капитализация %, на 3 года,  
без пополн.

1,95 – ежемес. капитализация %, на 3 года,  
без пополн.

1,95 – ежемес. капитализация %, на 3 года,  
без пополн.

ГУТА-БАНК 6,5 – ежемес. выплата %, на 1096 дн., без по-
полн.

2,5 – ежемес. выплата %, на 367–1825 дн.,  
без пополн.

2,5 – ежемес. выплата %, на 367–1825 дн.,  
без пополн.

Примечание: в расчет не принимались вклады, предназначенные для специальной аудитории – пенсионеров, лояльных клиентов и т. п., а также вклады с изменяемой ставкой. 
Источник: «Город N» на основе данных официальных сайтов банков.

Рассчитываемая N 
cреднемаксимальная ставка  
по вкладам в рублях,  
не превышающим 700 тыс. 
рублей, в ноябре снизилась  
на 0,5%, а с начала года —  
на 1,4%, до 9,1% годовых. 
Рыночный максимум для этой 
категории вкладов — 11,7% 
годовых.

В ноябре ставки по вкладам снизили 
9 из 20 банков, рассматриваемых 
N (см. таблицу). Наиболее резкое 
снижение наблюдалось у «ГУТА-
БАНКА» — сразу на 4,3%, до 6,5% 
годовых. Банк Москвы понизил став-
ку на 1,1%, до 6,85% годовых. Сни-
жение ставок по вкладам от 0,5 до 
1,1 процентного пункта (п.п.) произ-
вели «РОССИЙСКИЙ КАПИТАЛ», 
«МТС-Банк», ТУСАРБАНК, Рус-
славбанк, «РГС-Банк», ОТП Банк, 
Юниаструм Банк. В результате сред-
няя максимальная ставка, которую 
ежемесячно рассчитывает N, снизи-
лась на 0,5%, а с начала года — на 
1,4%, до 9,1% годовых.

Справка N.	 Среднемаксимальная ставка  
	 рассчитывается N на основе  
	 ставок банков, которые, со-
гласно статистике ГУ ЦБ по Ростовской 
области, демонстрируют наибольший при-
рост остатков по вкладам в абсолютных 
цифрах в течение года. В данном случае 
это банки, которые показали лучшие резуль-
таты по итогам 10 месяцев.

Средняя максимальная ставка 10 
крупнейших банков страны, которую 
рассчитывает ЦБ, во второй декаде 
ноября составила 8,38% годовых, 
это ниже на 0,33 п.п., чем месяц 
назад. По наблюдениям федеральных 

экспертов, сегодня максимальная 
ставка по рублевым вкладам нахо-
дится на минимальном уровне с 
осени 2011 года.

Как писал N, снижение ставок 
происходит по причине принятия в 
сентябре законопроекта, устанавли-
вающего необходимость уплаты бан-
ками повышенных отчислений в фонд 
обязательного страхования вкладов, 
если в расчетном периоде они при-
влекли хотя бы один вклад, превы-
шающий базовый уровень доход-

Ставки по депозитам снизились на 0,5% годовых
ности не менее чем на 2% годовых. 
ЦБ также начал пользоваться правом 
ограничивать максимальную ставку 
по вкладам. В конце октября такую 
меру регулятор применил в отноше-
нии пяти проблемных банков. Теперь 
их ставки по депозитам не могут пре-
вышать 8,5% в рублях и 2,5% в ин-
валюте. По закону эта планка долж-
на быть не меньше двух третей став-
ки рефинансирования, которая 
сейчас составляет 8,25% годовых.

По прогнозам экспертов, в бли-

жайшее время увеличения ставок по 
депозитам ждать не стоит.

— С учетом устойчивого понижа-
тельного тренда в ближайшее время 
вряд ли тенденция кардинально из-
менится, — отмечает директор южной 
региональной дирекции банка «От-
крытие» Андрей Голубев. — Однако 
предпосылки к повышению ставок 
все же есть. Это связано с сезоннос
тью — с наступающими новогодни-
ми праздниками.

Егор Грицуков

Наш город, находящийся  
на пересечении множества торговых 
путей, имеет хороший экономический 
потенциал и стремительно повышает 
уровень бизнес-сообщества. Одну  
из ключевых ролей в этом процессе 
играют крупные организации Ростова-
на-Дону, такие как Банк УРАЛСИБ. 
Большой федеральный банк  
с универсальной линейкой продуктов  
в этом году отмечает 25-летие работы. 
Местный филиал в городе успешно 
работает с 2000 года. О работе банка  
и о планах на будущее нам рассказала 
управляющий филиалом Банка 
УРАЛСИБ в Ростове-на-Дону Елена 
Челенкова.

— Елена Тарасовна, поделитесь с нами 
своим профессиональным мнением: на-
сколько благоприятна городская среда 
для развития бизнеса?

— Мы давно здесь работаем и видим из-
менения не только по внешним показателям 
благосостояния города, но и по историям на-
ших постоянных клиентов. За последние годы 
значительно выросла предпринимательская 
активность в регионе: развиваются сферы тор-
говли и услуг, строительные предприятия, не-
большие сети и крупные заводы. Благопри-
ятным фактором всегда выступало географи-
ческое положение города, с годами важен стал 
и показатель присутствия надежных финансо-
вых партнеров в регионе, готовых вкладывать-
ся в реальный сектор экономики. УРАЛСИБ 
— как раз такой партнер. Мы понимаем, что 
для развития бизнеса требуются существенные 
финансовые вливания, которые не всегда воз-
можно осуществить за счет имеющихся средств. 
Для таких случаев и разработаны наши кре-
дитные программы, специальные продукты, 

пакетные предложения. В целом о развитии 
предпринимательства в регионе можно судить 
по росту объема портфеля филиала — так, за 
последний год портфель кредитов, выданных 
представителям малого бизнеса, вырос почти 
на 30%.
— Елена Тарасовна, почему клиенты вы-
бирают именно УРАЛСИБ?

— Потому что мы понимаем, что классику 
банковских продуктов нужно щедро приправ-

лять высоким качеством сервиса. Ведь суть 
нашей работы не в финансовых операциях, а 
в выстраивании партнерских человеческих 
отношений с клиентами. Мы стараемся сделать 
наши продукты понятными и простыми, чтобы 
клиент сразу понимал свою выгоду. Мы готовы 
консультировать не только тех, кто пришел за 
конкретным продуктом, но и тех, кто только 
думает о кредитовании, только открывает для 
себя новые возможности. Для начинающих 
предпринимателей мы проводим «Дни откры-
тых идей» с семинарами, телемостами, кон-
сультациями не только по банковским темам. 
Для тех, кто хочет решить жилищный вопрос, 
есть ипотечные субботы и выставки агентств 
недвижимости, на которых всегда присутству-
ют наши специалисты. Поэтому после потре-
бительских кредитов к нам приходят за маши-
ной, ипотекой, за кредитами для бизнеса.
— Раз уж мы начали говорить о предпри-
нимателях, расскажите, какие кредиты 
УРАЛСИБА пользуются особой популяр-
ностью?

— Хороший интерес мы видим к нашим 
беззалоговым кредитам, а также к программам, 
разработанным для приобретения транспорта 
и недвижимости на организацию. Понятно, 
что такие значимые приобретения сильно 
влияют на уровень организации бизнеса. Воз-
можность расширения автопарка или сети 
магазинов — это не просто развитие собствен-
ного дела, это вложения в его конкурентоспо-
собность.
— Сколько лет вы работаете в УРАЛСИБЕ? 
Как сильно банк изменился за это вре-
мя?

— 13 лет.
Мы сделали большой шаг вперед в области 

технологий, многократно были первопроход-
цами: внедряли различные инновации в кар-
точном сегменте, одними из первых начали 

УРАЛСИБ — универсальный, 
надежный и современный

выдавать кредиты предпринимателям в рамках 
программы развития малого бизнеса.
— Какие продукты банка пользуются осо-
бым спросом у обычных клиентов?

— В нашем филиале активно выросли порт-
фели ипотеки и автокредитов. Так, по состоя-
нию на 1 ноября портфель ипотечных кредитов 
вырос на 15% по сравнению с 1 января теку-
щего года, а автокредитов с 1 января по  
1 ноября выдано на сумму 354 млн рублей. 
Этому росту способствовала специальная про-
грамма ипотеки со скидкой для родителей, 
позволяющая снизить процентную ставку, а 
также участие банка в государственной про-
грамме субсидирования автокредитования. 
Значительный рост отмечен и в карточном 
бизнесе. Не секрет, что у нас множество видов 
карт: от «пластика» с функциями вклада 
(«УРАЛСИБ/КОПИЛКА») до премиальных и 
статусных American Express. Кроме того, те-
перь действует специальная бонусная про-
грамма «Комплимент», к которой можно под-
ключить любую карту нашего банка. Накоплен-
ные «комплименты» от каждой покупки по 
карте можно обменять на специальном сайте 
на подарок или услугу.
— Какие планы у банка на будущее?

— Сохранять лидирующие позиции, оста-
ваться лучшим финансовым партнером, оправ-
дывая доверие миллионов клиентов по стране. 
Мы действительно 25 лет помогаем людям: с 
нами можно поставить свое дело на ноги, 
обустроить семейный очаг, совершить покупку 
мечты. Мы один из крупнейших универсальных 
банков федерального масштаба, наша сеть 
— это более 450 отделений почти во всех 
регионах России. Понятно, что от нас и клиент 
всегда ждет большего: больше специальных 
предложений, больше скидок, выгодных усло-
вий. В наших планах — оправдать все эти 
ожидания.		     Реклама

новости

Крупнейший 
местный банк 
принял новую 
стратегию
Совет директоров банка «Центр-
инвест» утвердил стратегию развития 
на 2014–2017 годы, сообщает пресс-
служба кредитной организации. В 
недавнем интервью N председатель 
совета директоров «Центр-инвеста» 
Василий Высоков отмечал, что при-
нятие новой стратегии потребовалось 
по причине досрочной реализации 
предыдущей, которая была рассчи-
тана на срок 2011–2015 гг. При 
реализации новой стратегии ставка 
делается на кредитование среднего 
и малого бизнеса, внедряющего луч-
шие мировые практики. Банк плани-
рует в 2017 году в три раза увеличить 
прибыль (до 3,95 млрд рублей) и 
более чем в два раза — капитал бан-
ка. 

Портфель кредитов согласно пла-
ну превысит 100 млрд рублей без 
увеличения ставок по кредитам.

Банк намерен содействовать мо-
дернизации агробизнеса и более 
углубленной переработке сельхоз-
продукции, формированию цепочек 
увеличения стоимости. В кадровой 
политике «Центр-инвест» сохранит 
курс на взращивание персонала, 
создание прозрачной системы от-
ветственности и карьерный рост.

Согласно данным ГУ ЦБ по Рос
товской области, «Центр-инвест» 
является крупнейшим местным бан-
ком и вторым по масштабам бизнеса 
на территории региона после Сбер-
банка.	 www.gorodn.ru


