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деловая недвижимость реклама

Другие объявления  
о продаже и аренде 
недвижимости вы сможете
найти в этом номере на с. 12.

В текущем году большинство 
компаний, предлагающих  
в аренду залы для конференц-
услуг, не намерены повышать 
цены. В 2012 году в компаниях 
отмечали высокий спрос  
на площадки и прогнозировали 
его дальнейший рост, однако 
эти ожидания не оправдались, 
количество проводимых 
деловых мероприятий 
снизилось.

В текущем году повышения ставок 
аренды залов для конференц-услуг 
у большинства игроков не планиру-
ется — такая же ситуация наблюда-
лась и по результатам прошедшего 
года. После активного 2012 года, 
когда наблюдался рост спроса, а 
игроки строили радужные планы, 
наступило затишье. Многие участ-
ники рынка отмечают снижение чис-
ла проводимых деловых мероприятий 
и делают консервативный прогноз 
на нынешний год.

— В прошлом году заполняемость 
наших конференц-залов была на 
уровне 26–39%, — сообщает управ-
ляющий директор «АМАКС Конгресс-
отеля» Светлана Булычева. — Од-
нако доход от аренды мы получили 
ниже, чем в 2012 году. Это связано 
со снижением количества корпора-
тивных мероприятий. Цены не повы-
шали, и в этом году тоже не плани-
руем.

В гостинице «Эрмитаж» повыше-
ние ставок аренды конференц-залов 
также не планируется. По словам 
управляющей гостиницей Ларисы 
Бырдиной, их заполняемость осталась 
на прежнем уровне — 45–50%.

Некоторые компании сообщают 
об увеличении количества мероприя
тий, однако в нынешнем году не на-
мерены повышать цены. Например, 

Стоимость аренды — 1,2 тыс. 
руб. за кв. м в мес.

Местоположение — расположе-
ны в ЖК «Миллениум-2» (угол пер. 
Соборного и ул. Текучева).

Характеристика объекта.  В 
аренду предлагаются коммерческие 
помещения общей площадью 400 кв. 
м на первом и втором этажах в го-
товом доме, состоящем из трех сек-
ций. Возможна аренда всей площа-
ди целиком либо ее части. Эти пло-
щади предлагает в аренду компания 
DDC Consulting. По словам генди-
ректора компании Елены Полюшен-
ко, практически все коммерческие 
помещения (общая площадь — 12,9 
тыс. кв. м) в жилом комплексе за-
стройщик продал в ходе строитель-

ства. Как отмечает Елена Полюшен-
ко, среди арендаторов детские до-
школьные учреждения, компании, 
торгующие товарами для дома и ре-
монта. По ее словам, коммерческие 
помещения, как и квартиры, в этом 
ЖК пользуются большим спросом. 
Как сообщили корреспонденту N, 
позвонившему в качестве клиента в 
отдел продаж ЖК «Миллениум-2», 
в доме, сдающемся в конце этого 
года, остались два непроданных по-
мещения площадью 111 и 143 кв. 
м, которые предлагаются по цене 80 
тыс. руб. за кв. м. Есть предложения 
по продаже коммерческих помеще-
ний в третьей секции, которая будет 
сдаваться в конце 2014 года.

Мнения экспертов.  Директор 
КУН «Время» Алексей Попов счи-

Коммерческие помещения в ЖК «Миллениум-2»

На рынке конференц-услуг 
наступило затишье

управляющая конгресс-отелем Don-
Plaza Наталья Ковальчук в текущем 
году прогнозирует рост уровня за-
полняемости конференц-залов, свя-
занный с усилением бизнес-актив
ности в преддверии чемпионата мира 
по футболу — 2018. В КВЦ «Вер-
толЭкспо» также констатируют воз-
росший спрос на конференц-залы и 
ожидают их дальнейшей востребо-
ванности.

На этом рынке представлены залы 
небольшой площади — до 50 кв. м, 
залов же площадью от 500 кв. м все-
го два (см. таблицу). В большинстве 
компаний отмечают, что спросом по 
итогам прошлого года пользовались 
конференц-залы площадью 40–200 
кв. м. Чаще всего их брали в аренду 
для проведения обучающих тренингов 
персонала и курсов повышения ква-
лификации. В прошлом году ДГТУ 
сообщал о пристройке к концертному 
залу трех сообщающихся конгресс-
холлов (по 270 кв. м каждый, общей 
вместимостью до 500 человек) с целью 
собственного использования и сдачи 
в аренду для проведения конференций 
и семинаров. На минувшей неделе 
данные о текущей заполненности этих 
залов N не сообщили.

Некоторые же компании, арен-
дующие конференц-залы, проводили 
масштабные мероприятия, для кото-
рых потребовались помещения боль-
шей площади. Персональный по-

мощник президента компании 
BusinessForward на юге России Оль-
га Келарева рассказала, что в про-
шлом году для проведения деловых 
мероприятий были арендованы пло-
щади вместимостью 200 человек в 
КВЦ «ВертолЭкспо» и ресторане 
«Петровский причал»:

— При выборе конференц-пло
щадок мы руководствовались не 
только площадью, но и наличием двух 
залов — для обеда и самого меро-
приятия, поскольку часто его длитель-
ность составляла два дня. Кроме 
того, там были предоставлены скид-
ки и специальные условия, например 
при размещении рекламы.

Многие игроки рынка прогнози-
руют, что спрос на аренду конференц-
залов в текущем году останется на 
прошлогоднем уровне.

Такого мнения придерживаются, 
например, в учебно-консалтинговом 
центре «Ливингстон», где залы ис-
пользуются как для проведения соб-
ственных тренингов, так и для сдачи 
в аренду. «В случае когда мы сдава-
ли площади в аренду, их заполняе-
мость по результатам прошедшего 
года была около 48%, — комменти-
рует директор компании Екатерина 
Соловян. — Когда же мы использо-
вали залы для проведения собствен-
ных мероприятий, то эта величина 
составила 90%».

Елена Лукашова

Ставки аренды конференц-залов в Ростове-на-Дону (без учета скидок)
Объект Ставка аренды зала без стоимости 

доп. оборудования, тыс. руб./день
Количество за-
лов

Площадь зала, 
кв. м

КВЦ «ВертолЭкспо» 5–150 8* 72–1324

Конгресс-отель Don-Plaza 6–44 11 16–504

«АМАКС Конгресс-отель» 8–36 4 25–270

Отель «Парк-сити» 2–6,7 4 7–115

Гостиница «Эрмитаж» 8–12 2 37–75

Отель «Атташе» 9,5–17 3 35–100

УКЦ «Ливингстон» 5,2 4 10–40

БЦ «КМ» 12–16 2 Н/д

*Возможность трансформации до 11 залов.
Источник: данные представителей и официальных сайтов перечисленных компаний.

экспертиза предложения

тает заявленные ставки аренды впол-
не адекватными.

— «Миллениум-2» — один из не-
скольких жилых комплексов в центре, 
который удачно расположен, — го-
ворит он. — Он находится на ул. Те-
кучева с хорошим автомобильным 
трафиком. Те, кто приобрел коммер-
ческие помещения в этом ЖК, сдела-
ли выгодные вложения средств.

По мнению Алексея Попова, став-
ки аренды коммерческих помещений 
в этом ЖК могут составлять от 750 
руб. до 1,5 тыс. руб. за кв. м в мес.

Эксперт по коммерческой недви-
жимости КУН «Титул» Владимир 
Литвинов говорит, что у этого квар-
тала есть большие перспективы.

— Думаю, что, когда жилой ком-
плекс будет полностью построен, 
аренда фасадных помещений на 
первых этажах зданий, расположен-
ных на отрезке ул. Текучева от пр. 
Ворошиловского до пр. Буденнов-
ского, будет стоить столько же, сколь-
ко на аналогичном отрезке ул. Крас-
ноармейской — в районе 1,2 тыс. 
руб. за кв. м в мес., — считает Вла-
димир Литвинов. — В принципе, уже 
сейчас такая цена адекватна. Став-
ки аренды помещений, расположен-
ных на внутренней территории ЖК 
и не выходящих фасадом на ул. Те-
кучева, должны быть примерно в 2 
раза ниже. Помещения на первых 
этажах в ЖК, фасад которых будет 
выходить в пер. Соборный или пер. 
Семашко, могут быть сданы по цене 
800–1000 руб. за кв. м в мес.

Юлия Полякова

Фото Михаила Мальцева.
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