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Обзор цен на наиболее популярное программное обеспечение
Название программного продукта Цена, руб.*

1C:Бухгалтерия 8: ПРОФ. ПЗ/USB 13000/16200

1С:Зарплата и управление персоналом 8: ПРОФ. ПЗ/USB/базовая 17400/21000/4600

1С:Управление торговлей 8: ПРОФ. ПЗ/USB/базовая 17400/21000/4600

1С:Розница 8: ПРОФ. ПЗ/USB 13000/16200/3300

1С:Управление небольшой фирмой 8: ПРОФ/комплект на 5 пользователей/базовая  
версия. Только ПЗ

17400/31800/4600

1С:Управление производственным предприятием 8: версия на 10 пользователей +  
лицензия на сервер. ПЗ/USB

252000/276900

1C:CRM 8: ПРОФ/стандарт на 5 пользователей/КОРП 19600/26000/31200

1С:Общепит 8: ПРОФ 26400

1С:Салон красоты 8 25000

1С:Турагентство 8: базовая версия/ПРОФ 9000/27000

1С:Отель 8: ПРОФ/поставка на 5 пользователей 50000/120000

1С-Битрикс: Управление сайтом (лицензия). Первый сайт/старт/стандарт/малый бизнес/
эксперт/бизнес

1990/4900/12900/ 
24900/34900/48900

Office Home and Business 2013 32/64 Russian Russia Only EM DVD No Skype (коробоч­
ная поставка)

10046

WinPro 8.1 SNGL OLP NL Legalization GetGenuine wCOA 6543

WinSvrEssntls 2012R2 RUS OLP NL 17550

Kaspersky Anti-Virus 2014, на 2 устройства, 1 год, коробка 1200

Kaspersky Internet Security 2014, 1 год, коробка на 2 устройства/на 3 устройства 1600/1 990

Kaspersky Endpoint Security для бизнеса — стартовый, 5 узлов, 1 год 5750

Антивирус Dr. Web® PRO для Windows, картонная упаковка, 1 год, 2 ПК 1290

Dr.Web «Малый бизнес» (5 ПК/1 сервер/5 пользователей почты), 1 год 4990

NORTON ANTIVIRUS 2013 RU 1 USER 3LIC ARVATO MM — лицензия на 1 год на 3 ПК 1200

ESET NOD32 Антивирус + Bonus + расширенный функционал — универсальная  
лицензия на 1 год на 3 ПК или продление на 20 месяцев

1290

Антивирус ESET NOD32 SMALL Business Pack newsale for 5 user 5500

ABBYY FineReader 12 Professional New 4490

CorelDRAW Graphics Suite X6 RUS WIN, коробка/License (1–10) 22345/22274

CorelDRAW Graphics Suite X6 — Small Business Edition ( коробка на 3 пользователей) 40700

Acrobat 11 Windows Russian AOO License TLP Level 1 (1+), именная лицензия 12136

Autodesk 3ds Max 2014 Commercial New SLM DVD EN 126378

AutoCAD 2014 Commercial New SLM, ML03/Autodesk AutoCAD LT 2014 Commercial 
New SLM DVD ML03

171513/52683

The BAT! Professional электронная лицензия 2000

Office 365 бизнес базовый/бизнес/бизнес премиум** 180/297/450***

*По данным компании «Гэндальф». **Данные Microsoft. ***За пользователя в месяц.

Основная тенденция на рынке 
программного обеспечения  
для бизнеса — постепенный 
рост интереса к облачным 
версиям популярных 
приложений. Цены на софт 
выросли в течение года 
меньше, чем ожидали 
участники рынка в связи  
с девальвацией рубля. 
Причина — отечественное 
происхождение значительной 
части приложений. Кроме того, 
большая часть вендоров ПО 
еще раньше перешла  
на расчеты в рублях.

Список программных продуктов, при­
обретаемых небольшими компания­
ми, в последние годы остается прак­
тически неизменным, констатируют 
эксперты. По словам руководителя 
проекта TheCloud.Ru компании 
«ЮБиТек» Галины Зикунковой, в 
него входят офисный пакет (наиболее 
известное решение этого класса — 
MS Office), корпоративная электрон­
ная почта, приложения для управле­
ния взаимоотношениями с клиента­
ми (CRM-системы), учетные системы 
«1С» — от «Бухгалтерии» до ERP. 
Востребованы также платформы для 
сайтов и корпоративных порталов 
(широкое распространение получили 
продукты «Битрикс»), антивирусные 
приложения (чаще всего — Kaspersky, 
Eset или Dr.Web).

— В остальном потребности кли­
ента определяются спецификой его 
деятельности, — отмечает г-жа Зи­
кункова. — К специализированному 
ПО относятся графические дизай­
нерские пакеты, ПО для обработки 
видео, для создания интернет-мага­
зинов и т. п.

Как правило, малый и средний 
бизнес покупает решения для анти­
вирусной защиты, офисные прило­
жения, операционные системы и 
продукты «1С», соглашается с кол­
легой директор «IT-центра Рыбасо­
ва» Евгений Рыбасов.

Что касается цен на программное 
обеспечение, то оно в течение ны­
нешнего года подорожало. Галина 
Зикункова отметила, что корректи­

Облачное ПО и отечественный софт 
сдержали рост цен

ровка потребовалась примерно по­
ловине коммерческих предложений, 
разработанных «ЮБиТеком» для 
участия в тендерах государственных 
структур. При этом величину подо­
рожания приложений иностранного 
производства из-за роста курса дол­
лара г-жа Зикункова назвала значи­
тельной. Тем не менее в целом по 
рынку цены в нынешнем году под­
нялись всего на 10%, говорит Евге­
ний Рыбасов.

— Это нормальный рост для про­
граммного обеспечения, — поясня­
ет он. — Большинство производи­
телей программного обеспечения 
давно перешли на рублевые рас­
четы, так что динамика роста цен с 
девальвацией часто не имеет прямой 
связи. Например, цены на продукты 
«1С: Предприятие» повышались в 
конце прошлого года и со II полу­
годия текущего года. Но это повы­
шение было запланировано заранее 
и прямой связи с девальвацией ру­
бля не имело.

Еще один фактор, сдерживающий 
рост цен на ПО в условиях деваль­
вации, — постепенное повышение 
доли отечественных программных 
продуктов. Галина Зикункова отме­
чает, в частности, активное продви­

жение российской операционной 
системы Astra Linux и разработку 
приложений «1С» для работы под 
управлением операционных систем 
класса Linux, адаптация к которым 
позволит им получить более широкое 
распространение, особенно в усло­
виях роста интереса со стороны 
малого и среднего бизнеса к свобод­
ному ПО, в том числе к UNIX-систе­
мам.

— Операционную систему Win­
dows заменяют различные версии 
Linux, есть бесплатные почтовые при­
ложения, MS Office заменяет тот же 
OpenOffice или LibreOffice, — гово­
рит г-жа Зикункова. — Для сокра­
щения расходов наличие свободно­
го ПО — хороший инструмент.

Евгений Рыбасов, говоря о сред­
ствах оптимизации затрат на IT, от­
дает предпочтение облакам (аренда 
ПО).

— В нашей практике есть пример 
начинающего предпринимателя, для 
которого были несоизмеримы рас­
ходы на построение собственной 
бесперебойно работающей инфор­
мационной инфраструктуры и на 
аренду облачного программного 
обеспечения, — говорит эксперт. — 
Есть другой пример: заказчику с 

широкой географией деятельности и 
постоянными разъездами требовал­
ся стабильный доступ к финансовой 
информации. Он отдал предпочтение 
облачному сервису с поддержкой 24 
часа в сутки 7 дней в неделю. В обо­
их примерах клиенты использовали 
сервис 1С Fresh. По опыту своей 
компании я могу сказать, что наи­
более перспективным считаю пакет 
Office 365 (облачная версия MS 
Office. — N). Это продукт с широким 
функционалом, тесной связью с об­
лаком, что дает возможность иметь 
доступ к своим документам в любом 
удобном месте. Схема приобретения 
этого решения достаточно гибка и 
позволяет эффективно управлять за­
тратами и пользоваться только не­
обходимыми сервисами. Мы исполь­
зуем его уже больше двух лет.

— Скорее всего, будет расти спрос 
на облачную телефонию, это связано 
не только с оптимизацией расходов 
на телефонию, но и с возможностью 
удаленной работы сотрудников, ко­
торую предоставляют такие решения, 
— прогнозирует Галина Зикункова. 
— В связи с нестабильной ситуаци­
ей в экономике предприятия пере­
сматривают свои расходы на связь, 
на аренду офиса. Если есть возмож­
ность организовать для сотрудников 
единую рабочую среду, а клиентам 
предоставить оперативную связь с 
компанией, но при этом существен­
но сократить свои расходы, то по­
чему бы не воспользоваться такой 
возможностью? Популярностью будут 
пользоваться и приложения, которые 
предоставляют возможность работать 
мобильно. 	 Павел Лысенко

Фото PhotoXpress.

На минувшей неделе областные влас­
ти подвели итоги первого региональ­
ного конкурса IT-проектов. Его ре­
зультаты обнародовала пресс-служба 
губернатора Ростовской области. 
Лучшим в социальной сфере стал 
IT-проект по разработке платформы 
для реализации интерактивных мо­
бильных приложений на основе тех­
нологии дополненной реальности 
(автор Андрей Лежебоков). Лучшим 
интерактивным веб-порталом при­
знан проект «Медиасити Ростов­
лайф» (ЗАО «Медиапарк Южный 
Регион»). В номинации «Лучшее 
приложение для мобильных плат­
форм» победителем признан проект 
системы автоматизации мобильной 
торговли «Флюгер-Продажи» (ООО 
«Интернет-фрегат»). Победители по­
лучили почетный диплом и денежное 
вознаграждение в размере 100 тысяч 
рублей каждый.

Инициаторами конкурса были 
молодые программисты. Их начина­

ние поддержал губернатор Ростов­
ской области Василий Голубев. На 
первый конкурс IT-проектов посту­
пило 45 работ. Лучших в каждой 
номинации определило жюри, в со­
став которого вошли представители 
отраслевых министерств, профиль­
ных вузов, медиасообщества и IT-
компаний. По мнению Василия Го­
лубева, такие состязания являются 
своеобразным инкубатором для фор­
мирования инновационной элиты, 
активных людей нашего общества. 
В сообщении пресс-службы говорит­
ся о разработке на уровне области 
стратегии развития отрасли инфор­
мационных технологий до 2020 года, 
ведется работа по развитию в Рос­
товской области информационных 
систем с использованием геопози­
ционирования. Принят областной 
закон «О геоинформационной систе­
ме РО». В 2015 году в регионе пла­
нируется создать IT-кластер.

www.gorodn.ru

конкурс

Победители первого конкурса  
IT-проектов Ростовской области 
получили по 100 тыс. рублей


