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МТС на Дону более чем в два 
раза увеличила количество 
населенных пунктов, покрытых 
самыми современными сетями 
LTE. Теперь связь четвертого 
поколения доступна жителям 
22 населенных пунктов 
Ростовской области, в которых 
проживает около 65% всех 
жителей региона.

ми сетями на сегодняшний день.
В компании отмечают высокий 

спрос на сервис высокоскоростной 
передачи данных — с момента за­
пуска трафик в сетях 4G ежемесячно 
увеличивался примерно в два раза. 
Продажи устройств с поддержкой 
LTE также росли в геометрической 
прогрессии.

В настоящее время уже более 60% 
абонентов оператора используют 
мобильный доступ в интернет на по­
стоянной основе. При этом суще­
ственно выросла доля пользователей 
так называемых V&D-тарифов, ори­
ентированных одновременно на ис­

пользование голоса и передачу дан­
ных. В МТС эти тарифы представ­
лены линейкой Smart (более 30% 
всех новых подключений в компа­
нии).

Все тенденции последних лет сви­
детельствуют о том, что спрос на 
услуги мобильной передачи данных 
будет продолжать расти. По мере 
расширения линейки пользователь­
ских LTE-гаджетов и увеличения 
доступности 4G-устройств количество 
пользователей новых сетей как ми­
нимум сравняется с существующими 
абонентами 3G. В перспективе LTE 
станет полноценной заменой про­
водному интернету.

— Мы уверены в дальнейшем 
росте интереса к сети 4G, поэтому 
постоянно расширяем покрытие, 
чтобы услуги высокоскоростного до­
ступа в интернет стали доступны для 
максимально большего числа жите­
лей Дона, — отмечает директор МТС 
в Ростовской области Денис Лы­
сов.

В конце 2013 года оператор по­
обещал вложить в развитие собствен­
ных сетей связи в Ростовской об­
ласти около трех миллиардов рублей 
в течение ближайших двух лет. В 
компании не стали пересматривать 
эти инвестиционные планы в связи с 
изменением экономической ситуации 
в стране. До конца года МТС обе­
щает обеспечить сетями 4G все го­
рода и районные центры области, 
завершив выполнение обязательств 
по соглашению с Министерством 
связи региона.

В апреле МТС полностью покрыла 
сетями LTE Чалтырь, Миллерово, 
Белую Калитву, Гуково, Донецк, Зве­
рево, Каменск-Шахтинский, Зерно­
град, Цимлянск, Семикаракорск, 
Константиновск и поселок городско­
го типа Глубокий.

МТС первым из операторов «боль­
шой тройки» запустила 4G в регионе. 
В декабре 2013 года МТС объявила 

о запуске LTE в девяти городах Рос­
товской области — Ростове-на-Дону, 
Батайске, Таганроге, Новочеркасске, 
Азове, Волгодонске, Новошахтинске, 
Сальске и Шахтах.

В январе 2014 года сеть четвер­
того поколения МТС появилась в 
Аксае. При этом оператор обеспе­
чивает самое масштабное покрытие 
Ростовской области инновационны­
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Обзор стоимости основных облачных сервисов

Услуга Оператор Название Стоимость

Система совместной ра­
боты с документами, 
внешние и внутренние 
порталы, эл. почта

ВымпелКом Microsoft Office 
365

290–1150 рублей в месяц с одного пользователя  
в зависимости от функционала

Ростелеком Виртуальный офис 8–27 рублей в сутки (240–840 рублей в месяц)  
с одного пользователя в зависимости от функционала

МТС Легкий офис 295–740 рублей в месяц с одного пользователя в за­
висимости от функционала

Организация видеоконфе­
ренций, вебинаров и т. п.

ВымпелКом Web-Collaboration Подключение — 1500 рублей; абонентская плата – 
100 или 200 рублей в сутки в зависимости от макси­
мального числа участников (24 или 200)

МегаФон Онлайн-
конференция

25 или 50 рублей в сутки в зависимости от макси­
мального числа участников (10 или 50)

МТС Videomost От 708 рублей в месяц (около 24 рублей в сутки)

Сервисы для управления 
корпоративной связью

ВымпелКом Управление мо­
бильными устрой­
ствами (MDM)

От 200 рублей в месяц

МегаФон Виртуальная АТС Абон. плата — 450 рублей в месяц за подключение  
с федеральным номером, 950 рублей за подключение 
с городским номером. Стоимость пакетов минут вну­
три компании: 200–1000 рублей в зависимости  
от объема (250–5000 минут), на номера домашнего 
региона: 375–3750 рублей (250–5000 минут)

МТС Управление устрой­
ствами (MDM)

Подключение — 3000 рублей; абонентская плата не 
взимается

Аренда виртуальных сер­
веров

Ростелеком Виртуальный ЦОД Устанавливается в индивидуальном порядке

МегаФон Аренда виртуаль­
ного сервера

7 коп./час за процессор, 8 коп./час за 5 ГБ дисково­
го пространства, 6 коп./час за 128 МБ опер. памяти

ЭР-Телеком 
(Дом.Ru)

Облачная АТС От 1000 рублей в месяц

МТС Виртуальный сер­
вер

От 1250 руб./мес. (один процессор, 50 ГБ дискового 
пространства, 1 ГБ оперативной памяти)

Источник: сайты компаний.

Провайдеры связи, 
предоставляющие своим 
клиентам доступ  
к программным решениям, 
размещенным  
в принадлежащих операторам 
центрах обработки данных 
(ЦОД), отмечают рост интереса 
к облачным приложениям  
со стороны пользователей. 
Однако мониторинг цен  
на облачное ПО показывает, 
что к серьезному росту цен это 
не привело. В некоторых 
случаях цены даже ниже,  
чем год назад.

Эксперты отмечают, что одним из 
основных факторов, подталкивающих 
бизнес к использованию облаков, 
является возможность избежать за 
счет этого больших капитальных за­
трат на формирование собственной 
IT-инфраструктуры. В нынешнем году 
актуальность таких мер возросла, 
поскольку большая часть компьютер­
ной техники поставляется в Россию 
из-за рубежа, поэтому цены на нее 

Умеренная облачность. Спрос на удаленное программное 

обеспечение (облака) растет. Однако не настолько динамично, чтобы провайдеры серьезно повышали цены

заметно выросли в результате де­
вальвации рубля в конце прошлого 
года. В то же время поставщики об­
лачных услуг, особенно отечествен­
ные, свои цены заметно не повы­
шали (см. таблицу). А у «Вымпел­
Кома» диапазон цен при использо­
вании пакета офисных программ 
оказался даже ниже, чем год на­
зад.

«Есть разница — тратить на один 
и тот же сервис 1,5 млн рублей в 
месяц или разово вложить $ 1 млн», 
— цитирует издание CNews гене­
рального директора компании «Об­
лакотека» Максима Захаренко.

В отдельных случаях использова­
ние облачных технологий позволяет 
не только избежать больших капи­
тальных вложений, но и оптимизи­
ровать операционные расходы. В 
частности, в отдельных случаях вир­
туальная АТС, по данным провайде­
ров, позволяет добиться четырех­
кратного сокращения затрат на теле­
фонную связь.

— Компании стремятся к мини­
мизации затрат, а облачные техно­

логии помогают в этом, — заявили 
N в пресс-службе провайдера «ЭР-
Телеком» (торговая марка «Дом.
Ru»). — С начала нынешнего года 
спрос на нашу услугу «Облачная 
АТС» продемонстрировал заметный 
рост, потому что все больше компаний 
заинтересованы в переходе от тра­
диционной телефонии к облачной.

К использованию услуг отече­
ственных провайдеров облачных 
сервисов бизнес подталкивает также 
ужесточение законодательства в сфе­
ре защиты персональных данных 
российских граждан, которое прои­
зошло на фоне обострения геополи­
тической обстановки. С 1 января 
нынешнего года вся информация 
такого рода, которая находится в 
распоряжении компаний, может хра­
ниться исключительно на серверах, 
расположенных на территории Рос­
сии.

Интерес пользователей к облач­
ным решениям действительно растет. 
В частности, компания IBS Datafort 
прогнозирует: рост доли облаков на 
IT-рынке России в нынешнем году 
составит 4,3 п.п., в результате чего 
она достигнет почти 10%, в то время 
как объем рынка информационных 
технологий в целом снизится на 7%. 
IBM сообщает, что в настоящее вре­
мя возможность использования в 
облаках предусмотрена у 85% вы­
пускаемых на рынок программных 
продуктов. По прогнозу вендора, уже 
в следующем году в облаках будут 
работать 25% всех используемых 
бизнесом приложений, а к 2017 году 
половина компаний будет применять 
гибридные облака, подразумевающие 
использование для обработки кор­
поративной информации собствен­
ного ЦОДа компании и дата-центров 
внешних провайдеров. В Сбербанке 
отмечают, что финансовые онлайн-

приложения используют 94% корпо­
ративных клиентов банка, за послед­
ние четыре года число их пользова­
телей выросло на 50% и превысило 
1,1 млн юридических лиц.

С другой стороны, некоторые экс­
перты считают, что отечественный 
рынок облачных технологий может 
оказаться не готов к значительному 
росту спроса на хранение и обра­
ботку данных. Управляющий партнер 
компании «Развитие Бизнеса.ру» 
Михаил Козлов оценивает его объем 
в 11–12 млрд рублей, что составля­
ет, по его мнению, около 2% от обще­
мировых оборотов облачных серви­
сов. По темпам развития рынка 
центров обработки данных Россия 
тоже отстает от мировых показателей, 
констатирует аналитическая компа­
ния DCD Itelligence: в прошлом году 
на их строительство российскими 
игроками рынка было направлено  

$ 3,5 млрд — это 0,2% от общего 
объема средств, потраченных на 
строительство ЦОДов в мире, а об­
щая площадь дата-центров, располо­
женных в России, меньше, чем у 
одного крупного ЦОДа корпорации 
Google.

Пока, впрочем, дефицит дата-
центров на российском рынке сфор­
мироваться не успел. Директор рос­
товского отделения ОАО «МегаФон» 
Алексей Барков сообщил N, что рост 
интереса к облачным услугам, в пер­
вую очередь со стороны малого и 
среднего бизнеса, представляющего 
в основном торговлю и сферу услуг, 
в Ростовской области имеет место, 
однако к росту цен на эти сервисы 
он пока не привел. По словам г-на 
Баркова, на данный момент у кав­
казского филиала провайдера 1500 
пользователей облаков.

Павел Лысенко

Фото PhoptoXPress.


