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Стратегия банка — активное раз­
витие в качестве универсального 
финансового института. Главный 
акционер Связь-Банка — государ­
ственная корпорация «Банк развития 
и внешнеэкономической деятельнос­
ти (Внешэкономбанк)». Связь-Банк 
с начала года показывает отличную 
динамику развития всех направлений 
бизнеса. С чем это связано, мы вы­
яснили у руководителя Ростовского 
филиала Святослава Кошурникова.
— Остатки на депозитных счетах 
юридических лиц за I полугодие 
выросли на 10%. Чем обусловлен 
рост?

— Банк предлагает гибкую депо­
зитную линейку для юридических лиц 
с привлекательной доходностью, 
предполагающую размещение 
средств на любые сроки — от 1 дня, 
с возможностью досрочного растор­
жения и другими индивидуальными 
настройками.

По расчетным счетам предлага­
ется начисление процентов на остат­
ки денежных средств. До конца года 
действует акция «Тест-драйв», в рам­
ках которой открытие и ведение сче­
та первые 3 месяца осуществляется 
бесплатно.
— Портфель кредитов малых и 
средних предприятий вырос на 
17,5%, а крупных — на 9,5%. За 
счет каких предприятий и про-
грамм?

 

Связь-Банк: новые возможности

Филиал ОАО АКБ «Связь-Банк»: 
г. Ростов-на-Дону, ул. Суворова, 61; 
тел.: (863) 250-11-36, 
250-11-36 (факс). Генеральная лицензия Бан­

ка России № 1470 от 15.11.2002.	 Реклама.

— Мы работаем с предприятиями 
разных отраслей экономики и готовы 
предлагать услуги для любого бизне­
са: от кредитов на пополнение обо­
ротных средств или приобретения 
деловой недвижимости до торгового 
или проектного финансирования 
участников внешнеэкономической 
деятельности. Кроме того, у пред­
принимателей теперь есть возмож­
ность получить долгосрочный кредит 
по льготной процентной ставке в 
рамках программы «Господдержка 
малого и среднего предприниматель­
ства на цели инноваций, модерни­
зации и энергоэффективности». 

— Каковы показатели, отражаю-
щие работу с частными клиента-
ми?

За первые полгода прирост вкладов 
физических лиц в банке составил 
19,3%. Это обусловлено наличием в 
депозитной линейке вкладов с высокой 
процентной ставкой, с возможностью 
снятия денежных средств без потери 
начисленных процентов, вводом муль­
тивалютного вклада в 6 валютах, вклю­
чая фунты стерлингов, евро, доллары, 
рубли, швейцарские франки и юани.

Если говорить о кредитном порт­
феле физлиц, то он вырос на 33,5%. 
За динамику и эффективность раз­
вития розничного бизнеса Связь-Банк 
удостоился национальной премии 
«Финансовый олимп». У нас одно из 
самых конкурентных предложений по 
потребительскому и автокредитованию, 
обширный выбор ипотечных программ 
(на землю, домовладения, новострой­
ки, военная ипотека). В банке действу­
ют специальные программы по креди­
тованию работников бюджетных ор­
ганизаций по льготным ставкам.

Портфель кредитов,  
выданных заемщикам 
Ростовской области, вырос  
в I полугодии на 11,3%.  
Темпы неплохие, однако  
ниже, чем в январе — июне 
прошлого года — 14,4%. 
Активность спадает  
из-за снижения темпов 
кредитования корпоративного 
сектора, на который,  
согласно статистике Банка 
России, приходится 71% 
выдаваемых банками 
кредитов.

Трудно ожидать бурного восстанов­
ления кредитного рынка и экономи­
ки в условиях, когда и внешние, и 
внутренние риски напоминают о себе 
с завидной регулярностью. Инфля­
ционное давление во втором полу­
годии оказалось столь ощутимым, 
что пересмотр прогноза инфляции с 
6% до 7% многие считают оптимиз­
мом.

Не допустить слишком быстрого 
роста экономики, а вместе с ней и 
инфляции старается и Банк России, 
который ужесточил в этом году бан­
ковский надзор и в части требований 
к капиталу, и в части регулирования 
ставок по вкладам. По наблюдениям 
N, некоторые местные банки полу­
чали в этом году замечания, связан­
ные с ограничением ставок по депо­
зитам. Обычно это выглядит так, что 
банк вдруг резко снижает бывшие 
еще вчера на максимуме ставки до 
уровня ниже среднерыночного.

Рост ресурсной базы — привле­
ченных банками средств — замед­

6,7% против 14,6% за I полугодие 
2011-го. Это обусловило замедление 
роста и общего портфеля с 14,4% до 
11,3%. Ведь доля бизнеса в нем 
составляет 71%.

На активности банков, вероятно, 
сказался и запуск процедуры бан­
кротства на ТагАЗе, в которую ока­
зались втянуты крупнейшие игроки 
рынка — Сбербанк, ВТБ и др.

Положительную динамику креди­
тования банкам удается обеспечивать 
за счет активности в секторах, кото­
рые получают поддержку государ­
ства: оборонка, малый бизнес, сель­
хозпроизводство.

— Наш холдинг берет кредиты 
только на то, что субсидирует госу­
дарство, например на покупку удоб­
рений. Процентная ставка банка 
11%, из нее 7% субсидирует госу­
дарство. Для нас ставка получается 
3–5%, при нынешней инфляции это 
великолепно. Берем кредиты на 8–10 
лет для приобретения техники, — 
рассказал недавно в интервью N 

президент агарного холдинга «Урал-
Дон» Александр Ярошенко (см. N, 
№ 33 (992)). Однако при этом под­
черкнул, что амортизировать куплен­
ную в кредит технику, то есть купить 
новую взамен старой через 10 лет, 
не удастся. Рентабельность в сель­
ском хозяйстве, по словам главы 
холдинга, 10–13%, а кредиты стоят 
11% и выше, что создает рискован­
ную ситуацию. Снизить риски, по его 
словам, могло бы ослабление рубля 
на 10%.

Компании, у которых есть финан­
совый жирок, подорожание кредитов 
пытаются частично заместить путем 
распечатывания депозитов. В ре­
зультате их объем сократился  
в I полугодии на 3,5 млрд рублей, 
или на 12% (Банк России). И это 
также к разговору о снижении бан­
ковской ликвидности.

Опрошенные N представители 
банков считают, что кредиты про­
должат дорожать.

— Ставки по кредитам будут рас­
ти за счет инфляции и рисков: опе­
рационных, инфраструктурных, 
правовых, — прогнозирует предсе­
датель совета директоров банка 
«Центр-инвест» Василий Высоков.

— Сказываются и кризис в Евро­
пе, и инфляционное давление внутри 
страны, и резкое снижение ставок в 
предыдущие периоды, приведшее к 
снижению доходности банковской 
деятельности. До конца года тенден­
ция повышения ставок, скорее всего, 
сохранится, — соглашается управ­
ляющий Ростовским филиалом Связь-
Банка Святослав Кошурников.

Фактором, сдерживающим рост 
ставок, продолжает оставаться се­
рьезный уровень межбанковской 
конкуренции. Чтобы использовать 
его в полной мере, эксперты всегда 
рекомендовали работать с несколь­
кими банками и совершенствовать 
работу финансовых служб. 

Алексей Тимошенко

ляется второй год подряд: в I по­
лугодии 2010-го база выросла на 
11,7%, в этом году — всего на 4,1% 
(Банк России). Не будем забывать, 
что средства эти для банков далеко 
не бесплатны. Доля вкладов в них 
превысила 72%, а это, как извест­
но, самый дорогой источник, за 
который банки платят сегодня от 
8% до 12% годовых. А это значит, 
что рост базы обеспечен во многом 
за счет ее капитализации, то есть 
начисления клиентских процентов. 
Полугодовая инфляция в Ростов­
ской области при этом составила 
3,7%. Отсюда вывод — банковскую 
ликвидность указанная динамика 
роста привлеченных средств укре­
пить не в состоянии.

Снижение ликвидности ведет к 
удорожанию кредитов. В I полугодии 
заемные средства обошлись компа­
ниям дороже на 0,4–1,6% годовых 
(см. таблицу 1).

Бизнес, по наблюдениям N и от­
зывам банкиров, порой довольно 
болезненно реагирует на это.

— Многие предприятия в послед­
ние годы отмечают снижение уровня 
рентабельности, и это происходит на 
фоне роста стоимости кредитных 
ресурсов, повышения требований 
банков к заемщикам в части залогов 
и их финансового состояния. Соот­
ветственно, привлекательность бан­
ковских кредитов падает, — конста­
тирует управляющий ростовским 
офисом Банка «АВАНГАРД» Елена 
Чернышева.

В августе сразу несколько пред­
ставителей строительных компаний 
сообщили корреспондентам N, что 

не могут получить кредиты в бан­
ках.

— Мне были нужны деньги на 
строительство высотных домов в 
Батайске. У моей компании положи­
тельная кредитная история. Однако 
тем банкам, с которыми мы работа­
ли раньше, неинтересен реальный 
сектор экономики, — рассказывал 
«Городу N» гендиректор ГК «Жил­
строй» Андрей Смехунов. — Меня 
интересуют суммы от 100 млн рублей, 
решения по ним принимаются в Мос­
кве, а мой бизнес из Москвы вы­
глядит непонятным и низкодоходным. 
Мне отказали 5 банков, хотя слово 
«нет» не говорил никто. Они выдви­
гают невыполнимые условия. Напри­
мер, без проблем банк даст кредит 
под залог депозита. У меня такое 
ощущение, что им нужно создать 
видимость работы, а результат их 
вообще не интересует.

С подобной ситуацией столкнулись 
и другие строители (см. N, № 25 
(984)).

При ухудшении ситуации с лик­
видностью строительный сектор 
чувствует это одним из первых.

Темпы роста корпоративного кре­
дитного портфеля снизились вдвое 
по сравнению с прошлым годом: 

Медленнее и аккуратнее. В I полугодии портфель кредитов, 

выданных региональным корпоративным заемщикам, вырос на 6,7%. Это в два раза медленнее, чем год назад. 

Банки реагируют на выросшие риски и снижение объемов собственных средств у компаний

Таблица 1. Сравнение средневзвешенных ставок кредитов в рублях, выданных  
корпоративным заемщикам Ростовской области в 2011–2012 годах, % годовых

Год/Срок До 30 дн. От 31 до 90 дн. От 91 до 180 дн. От 181 дн. до 1 года От 1 до 3 лет Свыше 3 лет

Янв. – дек. 2011 7,3 8,6 10,1 10,2 10,3 10,7

Янв. – июнь 2012 8,8 9,5 10,5 11,2 11,1 11,3

Динамика, +/– п.п.* 1,6 0,9 0,4 1,0 0,8 0,6

*П.п. — процентные пункты (данные округлены). Источник: ГУ ЦБ по Ростовской области, расчеты N.

таблица 2. Банки – лидеры по размерам  
абсолютного прироста кредитного  

портфеля на территории Ростовской  
области по итогам I полугодия 2012 г.

Банк Прирост,  
млрд руб.

Прирост,  
+%

1 Юго-Западный банк 
Сбербанка России

13,8 9

2 Нордеа Банк 5,4 122

3 Россельхозбанк 4,1 18

4 Альфа-Банк 4,1 29

5 Центр-инвест 3,6 8

6 Восточный 2,5 92

7 ВТБ24 2,3 16

8 МТС-Банк 1,7 74

9 Банк Зенит 1,4 43

10 Газпромбанк 1,3 16

Источник: расчеты N на основе информации ГУ ЦБ 
по Ростовской области.

круглый стол

— На превалирующий рост рознич­
ного кредитного портфеля на рынке 
влияют несколько факторов. Во-
первых, это относительно благопри­
ятная экономическая ситуация. Тем­
пы роста реальной зарплаты на про­
тяжении последнего года сохраня­
ются положительные, что особенно 
заметно в бюджетной сфере. В усло­
виях растущего благосостояния люди 
готовы совершать покупки как с ис­
пользованием собственных средств, 
так и с помощью кредитов. К тому 
же продолжает работать эффект от­
ложенного потребительского спроса 
после периода нестабильности, ког­
да ритейл ощутимо просел.

Еще один фактор связан с усиле­
нием банковской конкуренции в роз­
ничном кредитовании, которое обес­
печивает более высокую маржу по 
сравнению с кредитованием корпо­
ративных клиентов. Произошло об­
новление условий, выход банков на 

новые для себя рынки — все это уве­
личило доступность кредитных 
средств для физических лиц. Напри­
мер, ростовский филиал Россельхоз­
банка сегодня активно продвигает 
розничные продукты как среди сель­
ского, так и среди городского насе­
ления области, упрощает условия по 
отдельным видам кредитов.

По нашему мнению, тенденция 
более динамичного роста рознично­
го портфеля сохранится до конца 
текущего года. Ее нельзя считать 
благоприятной для экономики. Кро­
ме того, она может свидетельствовать 
о потенциальных угрозах банковской 
системе, т. к. далеко не все банки 
должным образом подходят к систе­
ме управления рисками.

Что касается Ростовского регио­
нального филиала Россельхозбанка, 
то данная тенденция выражена у нас 
не явно. В первом полугодии кредит­
ный портфель юрлиц вырос на 17,4% 
— до 23,6 млрд рублей, а портфель 
физлиц — на 21,4%, до 3,4 млрд 
рублей и составляет около 13% от 
совокупного кредитного портфеля. 
Думаю, что по итогам года показа­
тели прироста в филиале выровня­
ются, учитывая наши планы по ак­
тивному наращиванию корпоратив­
ного портфеля во II полугодии.

«Розничное кредитование  
обеспечивает более высокую маржу»

ЛАРИСА ТУИШЕВА, 
заместитель 
директора 
Ростовского 
регионального 
филиала ОАО 
«Россельхозбанк»:

Положительную 

динамику 

кредитования 

банкам удается 

обеспечивать за счет 

активности  

в секторах, которые 

получают поддержку 

государства: 

оборонка, малый 

бизнес, сельское 

хозяйство.


